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Zukunft

FORDERBESTIMMUNGEN

uber das Forderprojekt
, Fit fur Auslandsmarkte — Go International*

1. Ziel

Zur Steigerung der Internationalisierung von kleinen und mittleren Unternehmen (KMU) in Bayern
unterstltzt das Férderprojekt die Aufnahme oder die Neuorientierung von Geschéaftsbeziehungen
im internationalen Rahmen zur ErschlieBung neuer Markte. Das Projekt soll exemplarisch an
einem neuen Markt das Wissen fir die ErschlieBung neuer Markte vermitteln.

2, Europarechtliche Grundlagen

Die Forderungen unterliegen der Verordnung (EG) Nr. 1998/2006 der Kommission vom 15.
Dezember 2006 lber die Anwendung der Artikel 87 und 88 EG-Vertrag (heute: Art. 107 und 108
AEUV) auf De-minimis-Beihilfen, Amtsblatt der Europaischen Gemeinschaften Nr. L 379 vom
28.12.2006, S. 5 ff.. Die Gesamtsumme der einem Unternehmen gewahrten Beihilfen darf in
einem Zeitraum von drei Steuerjahren 200.000 EUR nicht Ubersteigen. Der Gesamtbetrag der
De-minimis-Beihilfe an ein Unternehmen, das im Bereich des StralRentransportsektors tatig ist,
darf in einem Zeitraum von drei Steuerjahren 100.000 EUR nicht Uberschreiten. Dieser Betrag
umfaldt alle Formen von o6ffentlichen Beihilfen (z.B. Zuschisse, Beteiligungen, Darlehen,
Bilrgschaften), die als ,De-minimis-Beihilfe gewahrt wurden, und berthrt nicht die Mdglichkeit,
dass der Empfanger sonstige von der Kommission genehmigte oder freigestellte Beihilfen erhalt.
Nahere Informationen erhalten Sie bei Ihrer IHK oder Handwerkskammer. lhre Ansprechpartner
finden Sie im Internet unter www.auwi-bayern.de.

3. Coachs

Die Coachs werden von den IHKs und Handwerkskammern vermittelt. Die Coachs sind
ehemalige Unternehmer und Manager im Vor-/Ruhestand, die eine langjahrige Erfahrung im
internationalen Geschéaft aus der Unternehmenspraxis mitbringen und finanziell unabhangig sind.
Der Coach kann fir die erste Stufe nur einmal eingesetzt werden. Es besteht kein Anspruch auf
Ausschépfung der maximal zuldssigen Stundenzahl der Beratungsleistung des Coach in der
ersten Projektphase. Die Coachleistung kann in der ersten Projektphase nur bis zur Erstellung
des Internationalisierungsplanes geférdert werden.

4. Antragsberechtigte

Antragsberechtigt sind Unternehmen (inklusive Angehdrige freier Berufe), die

ihren Sitz bzw. eine wesentliche Betriebsstatte (= Internationalisierungsaktivitat) in
Bayern haben,
der ,Definition der kleinen und mittleren Unternehmen durch die Kommission“ der
Europaischen Union in der jeweils giiltigen Fassung entsprechen (zuletzt ABL L 124/36
vom 20.05.2003), d.h.
o mit weniger als 250 Beschéftigten,
o deren Umsatz nicht Gber 50 Mio. EURO oder Bilanzsumme nicht tGber 43 Mio.
EURO liegt,
o bei denen keine Beteiligung von GroRunternehmen (Nicht-KMU) von 25% oder
mehr vorliegt,
keine offensichtliche Insolvenzgefahrdung aufweisen.


http://www.auwi-bayern.de/

5. Forderungswiirdigkeit

Gefordert werden sollen vor allem solche bayerischen mittelstdndischen Unternehmen, die noch
Uber keine oder geringe AulRenwirtschaftserfahrung verfligen und/oder neue Markte erschlie3en
wollen. Bei Unternehmen, die im Konzernverbund stehen, ist, sofern nicht anders glaubhaft
gemacht wird, davon auszugehen, dass so viel Auslandserfahrung im Konzern vorhanden ist,
dass eine Forderung in der Regel nicht erforderlich ist. Neugegriindete Unternehmen bzw.
Unternehmen in der Grindungsphase sind grundsatzlich nicht teilnahmeberechtigt.

E_;ei einer engen Verbundenheit mehrerer Unternehmen (z.B. Tochterfirmen, Auftreten als Einheit,
Uberschneidungen in Geschaftsfilhrung und/oder Personal usw.) sind die Unternehmen als
Einheit anzusehen. Es ist nur ein Unternehmen antragsberechtigt.

Als forderungswiirdig sind Unternehmen anzusehen, bei denen ein erfolgreiches internationales
Engagement erwartet werden darf. Die Beurteilung der Erfolgsaussichten hat sich
insbesondere auf die nachstehenden Aspekte zu stltzen:

1. Unternehmensgegenstand;

2. aktuelle Kapitalausstattung und Moglichkeit einer Erweiterung derselben;

3. aktuelle Produktions-/Dienstleistungskapazitat (Betriebsmittelausstattung etc.) und
Moglichkeit einer Erweiterung;

4. aktuelle Mitarbeiterzahl und Mdéglichkeit einer Erhéhung;

5. aktuelle Qualifikation des Personals (einschlieRlich eines mitarbeitenden Unternehmens-
inhabers) und Mdglichkeit einer Anderung;

6. aktuelle Vertriebsstruktur und Mdglichkeit einer Adaption;

7. Unternehmenserfolg in den drei der Antragstellung unmittelbar vorausgehenden Jahren (bei
Unternehmen, die noch nicht so lange bestehen, ist der Unternehmenserfolg Uber die
gesamte Zeit ihres Bestehens zu bericksichtigen);

8. Produkte bzw. Dienstleistungen die den Gegenstand des internationalen Engagements bilden
sollen;

9. flr das internationale Engagement ins Auge gefasste Markte.

6. ForderungsmaBRnahmen
6.1 Allgemeines

Nicht Gegenstand dieser Richtlinie sind Beihilfen, die unmittelbar mit

den ausgefiihrten Mengen,
der Errichtung oder dem Betrieb eines Vertriebsblros oder
den laufenden Ausgaben einer Exporttatigkeit

in Zusammenhang stehen.

Als Forderungsmittel vorgesehen sind Zuschisse zu Kosten, die einem Unternehmen im
Zusammenhang mit der Erstellung und der Umsetzung des Internationalisierungsplanes —
insbesondere im Zusammenhang mit der Einflihrung eines neuen Produkts (bzw. einer neuen
Dienstleistung) auf einem neuen auslandischen Markt oder eines bestehenden Produkts (bzw.
einer bestehenden Dienstleistung) auf einem neuen auslandischen Markt - entstehen.

Die Beantragung der Foérderung muss bei der |IHK vor Beginn des exportférdernden Projekts
erfolgen. Fir jedes Jahr ist ein gesonderter Plan einzureichen.

Eine Doppelforderung durch andere Programme Bayerns, des Bundes und der EU ist unzulassig.

Es gilt das Erstattungsprinzip. Eine Auszahlung der Fordermittel kann nur fUr bereits getatigte
Ausgaben erfolgen. Nach Durchfiihrung der InternationalisierungsmaRnahmen sind die
Originalrechnungen bzw. von Bank oder Steuerberater bestatigte Kopien, jeweils mit
Zahlungsnachweisen bei der IHK einzureichen. Bei Barzahlungen sind Kassenbuchausziige
einzureichen. Nur Nettobetrage sind abrechnungsfahig. Vom Rechnungsaussteller angebotenes
Skonto ist immer abzuziehen.



Fir die Umsetzung der forderfahigen Malnahmen betragt der Zuschuss bis zu 25 % der
realisierten Mal3nahmen, maximal jedoch 10.000 EUR pro Unternehmen und Kalenderjahr.

Jeder Rechnungsposten ist einzeln aufzufiihren.

Jede Rechnung muss der einzelnen Malnahme inhaltlich zweifelsfrei zugewiesen werden
kénnen. Andernfalls kann die Rechnung nicht anerkannt werden. Kosten missen in dem Jahr, in
dem sie anfallen, abgerechnet werden. Hierbei dirfen Kosten fir Malnahmen aus dem Vorjahr
jedoch nicht im Folgejahr eingereicht werden.

Die Rechnungen missen auf die bayerische teilnehmende Niederlassung ausgestellt sein. Der
Zahlungsfluss muss zur teilnehmenden Firma zurtickverfolgbar sein.

Ebenfalls kann keine Rechnung fur eine MaRnahme anerkannt werden, die keine Deckung in
dem ein- bzw. nachgereichten genehmigten Internationalisierungsplan findet.

Interne Kosten und laufende Kosten sind nicht forderfahig. Lohnkosten fir eigene Mitarbeiter
sowie Kosten fir Selbstandige die gleich einem Mitarbeiter beschaftigt werden kénnen nicht
geférdert werden. Kosten fir die Suche nach Handelsvertretern oder Vertriebspartnern 0.4. sind
forderfahig. Honorar- bzw. Vergutungszahlungen und Pramienzahlungen kénnen nicht gefordert
werden.

Kosten fir die Suche nach Mitarbeitern sind nicht férderfahig.

Hardware und Materialkosten koénnen nicht geférdert werden. Ebenso sind eigene
Produktionskosten nicht forderfahig. Die Herstellung von Verpackungen kann nicht geférdert
werden. Kosten flr Produktmuster und Ausstellungssticke kdénnen ebenfalls nicht gefordert
werden. Auch Werbegeschenke sind nicht férderfahig.

Kosten fir die Produktanpassung (inkl. neuer Beschriftungen, Etiketten) sind nicht férderfahig.
Ebenso sind Anpassungen der Vertriebsstruktur nicht forderfahig.

Anpassungen der internen EDV kénnen nicht geférdert werden.
Reise- und Bewirtungskosten sind nicht férderfahig.

Rechnungen von Portokosten muissen einen Vermerk Uber den internationalen Versand
enthalten (z.B. ,Infopost International® von der Deutschen Post). Ein innerdeutscher Versand ist
nicht férderfahig.

Die Unternehmen kdnnen grundséatzlich Uber einen Zeitraum von maximal 2 Jahren teilnehmen.

Forderfahig ist innerhalb von zwei Jahren ab Antragstellung (24 Monaten) grundsatzlich nur die
MarkterschlieBung zweier neuer Lander. Ein einmalige Verlangerung ist moglich.

Nach Einreichung des Internationalisierungsplans ergeht ein vorlaufiger Zuwendungsbescheid.
Eine Forderung ist nur méglich, wenn im Jahr der Rechnungszahlung ein gtiltiger vorlaufiger
Zuwendungsbescheid ergangen ist.

In den vorlaufigen Zuwendungsbescheiden werden grundsatzlich, abhangig von den zur
Verfigung stehenden Mitteln, 3.000,- € pro Jahr als Mindestsumme fir das teilnehmende
Unternehmen reserviert. Die Auszahlung dieser Mindestsummen wird garantiert, wenn
forderfahige Rechnungen in der entsprechenden Héhe (12.000,- €) eingereicht werden. Bei
hoheren Einreichungen kann sich die Férdersumme bei Verfligbarkeit der Fordermittel bis zur
Hochstfordersumme erhdhen.

6.2 Die einzelnen MaBRnahmen

a) Internationalisierungsberatung

Die Internationalisierungsberatung durch Coachs im Auftrag der IHKs umfasst die Prifung der
Internationalisierungsfahigkeit und die Erarbeitung eines Internationalisierungsplans (Erstellung
eines Internationalisierungskonzepts).
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b) Erstmalige Beteiligungen an internationalen Messen und Ausstellungen

Die finanzielle Unterstitzung wird fir die bezahlte Ausstellungsmiete fir die jeweilige
internationale Messe zuerkannt, wenn

- keine geférderte Gemeinschaftsbeteiligung (z.B. von Bayern International) angeboten
wird,

- es sich um die erstmalige Teilnahme an der jeweiligen Messe oder Ausstellung
handelt,

- der Mietvertrag firr die Ausstellungsflache durch den Antragsteller im eigenen Namen
abgeschlossen wurde,

- die Platzmietenrechnung auf den Antragsteller ausgestellt und von diesem bezahlt
wurde,

- der Messestand mit dem Namen (des Unternehmens) des Antragstellers
gekennzeichnet war.

Es kann auch eine Teilnahme an einer internationalen Messe in Deutschland pro Jahr geférdert
werden.

Forderfahig sind u. a. Dolmetscherleistungen, sowie Kosten fiur Standaufbau und Standplanung.
Die Miete eines Standes ist forderfahig, nicht jedoch die Anschaffung/Anfertigung eines
Messestandes. Transportkosten sind nicht férderfahig.

Soweit eine Gemeinschaftsbeteiligung angeboten wird, ist die Messe (auch Dolmetscherkosten,
Flyer fir Messe usw.) nicht férderfahig.

Von den Unternehmen ist eine schriftliche Zusicherung einzureichen, dass es sich um die
erstmalige Teilnahme an der jeweiligen internationalen Messe handelt.

c) Der Internationalisierung dienende Publikationen

Die Forderung wird insbesondere flr

Firmenprospekte,
Warenkataloge und
zur Werbung konzipierte Filme, Videobander, DVD’s, CD’s etc.

gewahrt, wenn die Publikation

ausschlie3lich zur Absatzwerbung fiir Waren und Dienstleistungen im Ausland konzipiert
ist (d.h. entweder nur einen fremdsprachigen Text oder neben dem deutschen einen
inhaltsgleichen fremdsprachigen Text aufweisen),

den Name (des Unternehmens) des Antragstellers enthalt,

sich an auslandische Absatzmittler, wie gewerbliche Kunden, Einzel- oder Grofshandler
(also nicht, wie etwa Postwurfsendungen, Streuprospekte u.a., nur an Endverbraucher),
richtet.

Forderfahig sind Erstellung und Druckkosten der Publikationen. Ferner die Portokosten fir ein
gezieltes Mailing. Die Rechnungen der Portokosten missen einen Vermerk Uber den
internationalen Versand enthalten (z.B. ,Infopost International® von der Deutschen Post).

Zusammen mit der Abrechnung ist in diesem Fall ein Muster bzw. eine Kopie des Musters
einzureichen.

d) Homepages

Die Unterstltzung wird gewahrt fir die Kosten, die im Zusammenhang mit der Erstellung von
Homepages anfallen; die Homepage muss neben der Darstellung des Unternehmens zum
Uberwiegenden Teil der Prasentation der fiir den auslandischen Markt vorgesehenen Produkte
bzw. Dienstleistungen gewidmet sein. Als Nachweis der Widmung gilt es, wenn die Homepages
nur einen fremdsprachigen Text oder neben dem deutschen einen inhaltsgleichen
fremdsprachigen Text aufweist. Forderfahig ist in jedem Fall nur der Teil, der den Auslandsbezug
betrifft.



e) Ubersetzungskosten im Zuge der Erstellung von fremd- bzw. mehrsprachigen Publikationen
bzw. Homepages

Die Forderung wird fiir Ubersetzungskosten gewahrt, die fur die unter Pkt. 6.2.c oder Pkt. 6.2.d
genannten Malinahmen anfallen sowie flr Kosten, die im Zusammenhang mit der Ubersetzung
von Betriebs- oder Montageanleitungen, sowie Vertragen entstehen.

Die Ubersetzung muss durch ein gewerbliches Ubersetzungsbiro, einen akademischen
Ubersetzer, einen vereidigten Dolmetscher oder eine andere Person vergleichbarer Qualifikation,
die zu der einschlagigen Tatigkeit offentlich bestellt ist oder diese Tatigkeit offentlich ausibt, in
fachlich einwandfreier Weise erfolgen und durch das antragstellende Unternehmen bezahit
werden.

f) Inseratenschaltung in auslédndischen Fachzeitschriften

Die Unterstitzung flir Werbung durch Inserate im Ausland wird vorzugsweise flr Inserate in
einschlagigen auslandischen regelmaRig erscheinenden Fachpublikationen zuerkannt, wenn

die Fachpublikationen an Absatzmittler, also nicht vorwiegend an Letztverbraucher,
verteilt werden,

die Inserate inhaltlich auf die Waren und Dienstleistungen des Antragstellers bezogen
sind und

die Insertionskosten vom Herausgeber der Publikation bzw. einer Werbeagentur an den
Antragsteller fakturiert und von diesem direkt bezahlt werden.

Eintrage in auslandischen Suchmaschinen sind ebenfalls forderfahig.

g) Schulungsmalnahmen

Eine Foérderung kann flr solche SchulungsmalRnahmen gewahrt werden, die darauf abzielen, das
Personal in die Lage zu versetzen, die Ziele des Internationalisierungsplanes zu erreichen (z.B.
Sprachkurse, Zollkurse etc.). Die einzelnen Schulungsmaflnahmen missen im Plan genau
benannt sein.

h) Produktzertifizierung

Zu den forderfahigen MaRnahmen zahlen auch externe Kosten, die mit der Zertifizierung eines
Produktes fur den im Plan beschriebenen Markt zusammenhangen und fir den Zugang zum
jeweiligen Zielmarkt notwendig sind.

i) Berater

Die Unternehmen kdnnen sich bei der Umsetzung der Malinahmen der Tatigkeit von Beratern
bedienen. Sie kénnen auch die Coachs als Berater einsetzen. Diese sind jedoch dann als solche
zu bezeichnen. Ebenfalls wird eine Unterstitzung fiir die im Zusammenhang mit der
MarkterschlieBung anfallenden Kosten der Einschaltung von Rechts- und Steuerberatern
(ausgenommen sind die Kosten der Vertretung in gerichtlichen Verfahren), sowie
Auslandshandelskammern gewahrt, soweit diese Einschaltung im Internationalisierungsplan
explizit genannt wird.

In allen Fallen kommt ein Vertrag direkt zwischen Unternehmen und Berater zustande, und nicht
mit dem Aulenwirtschaftszentrum. Die Beraterkosten konnen als forderfahige Kosten eingereicht
werden, es soll jedoch grundsatzlich nicht mehr als 1/3 der Forderung auf diese Kosten entfallen.



i) sonstige MarkterschlieRungskosten

Die Unterstiitzung wird auch gewahrt fir MarkterschlieBungskosten, die im Zusammenhang mit
dem erarbeiteten Plan stehen, sich in dem vom EU-Wettbewerbsrecht vorgegebenen Rahmen
bewegen und zur Einflhrung von Produkten und Dienstleistungen auf einem neuen Markt
dienen.

Eigenleistungen wie beispielsweise hauseigene Herstellung von Publikationen oder Homepages,
hauseigene Ubersetzungen etc. sind nicht férderfahig.

Studien im Zusammenhang mit dem beantragten Projekt sind nur férderbar, soweit zur Klarung
der Fragen nicht andere, schon erstellte Studien herangezogen werden kénnen.

7. Beispiele zu den forderfahigen MaRnahmen

Im folgenden sollen anhand einiger Beispielsfalle die Férdermdéglichkeiten dieses Projekts
verdeutlicht werden:

a) Ein Unternehmen mdchte nach Italien exportieren. Hierflr sucht es einen Vertriebspartner vor
Ort. Um das Produkt im Zielland anbieten zu kdnnen mdchte es einen italienischen Flyer
erstellen. Im weiteren mochte es das erste Mal an der Messe XY in Italien teilnehmen. Sollte der
Vertrieb Uber den Vertriebspartner erfolgreich laufen, plant es die Griindung einer Niederlassung
in ltalien.

Folgende Férderung ware in diesem Fall mdglich:

Die Suche eines Vertriebspartners ware forderfahig. Hier konnte beispielsweise die Suche
(insbesondere eine Adressensuche) Uber eine Auslandshandelskammer oder aber Uber einen
externen Berater geférdert werden. Nicht férderfahig waren allerdings in beiden Fallen Reise-
und Bewirtungskosten.

Weiterhin kénnte fir die Erstellung des Flyers eine Ubersetzung vom Deutschen ins ltalienische,
der Entwurf des Layouts, der Druck und auch gegebenenfalls der Versand geférdert werden.

Die Messeteilnahme kann ebenfalls geférdert werden, sofern es sich um eine erstmalige
Teilnahme an einer internationalen Messe handelt und keine Gemeinschaftsbeteiligung
angeboten wird. Im einzelnen férderfahig waren:

- Standmiete

- Standaufbau, Standplanung

- Anzeige in einem italienischen Fachmagazin

- Eintragung in der Messeliste

- Dolmetscher vor Ort

Sollte die Errichtung einer Niederlassung nicht im erstellten Plan genannt sein, misste diese
MaRnahme, um férderfahig zu sein, zunachst nachgereicht werden. Dann kdnnte in diesem
Zusammenhang die Einschaltung von Unternehmensberatern oder Rechtsanwalten, wie auch
eine Adressensuche und die Kosten fiir einen Dolmetscher geférdert werden.

Nicht gefordert werden konnen direkte Kosten fir die Errichtung der Niederlassung, wie Bau-
oder Einrichtungskosten.

b) Ein Unternehmen will nach England exportieren und daher einige Mitarbeiter in der englischen
Sprache schulen lassen, damit diese die auslandische Korrespondenz ibernehmen kénnen.

Diese = SchulungsmalRnahme kann  geférdert werden, wenn sie explizit im
Internationalisierungsplan des Unternehmens genannt wird. Nicht nétig ist die Nennung jedes
einzelnen Mitarbeiters, der an der Schulung teilnehmen soll. Der englische Sprachkurs selbst und
der Zweck dem er dienen soll, muss jedoch aufgefihrt werden.



¢) Zur Einfihrung seiner Ware auf den russischen Markt will ein Unternehmen seine Produkte
zertifizieren lassen.

Externe Kosten die mit der Zertifizierung eines Produktes fir den im Plan spezifizierten neuen
Markt zusammenhangen konnen geférdert werden.

d) Zum Einstieg auf den japanischen Markt, will das Unternehmen seine Homepage ins
Japanische Ubersetzen und anpassen lassen.

Die Kosten fiir die Ubersetzung und der Anpassung (Design; Software) kénnen gefordert werden,
nicht jedoch die Erstellung einer neuen deutschen Homepage.

Es ist selbstverstindlich auch eine Kombination aus obigen forderfahigen MafRnahmen
moglich.

8. Rechnungseinreichung

Die Rechnungen sind grundsatzlich direkt bei der zustéandigen IHK zur Vorprifung einzureichen.
Hilfsweise kdnnen Sie auch beim AWZ eingereicht werden. Die Rechnungen sind spatestens bis
zum Ende der Rechnungseinreichungsfrist einzureichen. Entscheidend ist der Eingang bei der
jeweiligen IHK (bzw. dem AWZ).

Es sind nur Rechnungen forderfahig, die bis zum Ablauf der Befristung des vorlaufigen
Zuwendungsbescheids bezahlt wurden.

(Achtung: die Bescheidbefristung ist nicht mit der spater endenden Rechnungseinreichungsfrist
zu verwechseln).

Die Rechnungen missen im Original bzw. als von Bank oder Steuerberater bestéatigte Kopien
nebst Zahlungsnachweis (Kontoauszug, Onlinebanking-Ausdruck, Kassenbuchauszug bei
Barzahlung usw.) eingereicht werden. Es kénnen nur Rechnungen berlcksichtigt werden, die
fristgerecht in dieser Form eingehen. Forderfahig sind Rechnungen erst ab Eingang des
Teilnahmeantrages (Zahlungen vor Eingang des Antrages kénnen nicht geférdert werden).

Von den erstellten Publikationen sind Muster bzw. Kopien einzureichen.
Der Einreichung soll das ausgeflllte Abrechnungsformular beigelegt werden.

Forderfahig sind nur die tatsachlich gezahlten Nettobetrage. Gezogenes Skonto ist abzuziehen.
Soweit Skonto auf der Rechnung angeboten aber nicht gezogen wurde, ist es dennoch
abzuziehen.

Die Betrage sind in EURO anzugeben. Bei Zahlung in Fremdwahrung ist der Kurs des
Zahlungstages entscheidend.

Bankgebuhren kdnnen nicht geférdert werden.

9. Rechtliches

Die Forderung kann widerrufen werden, wenn das Unternehmen falsche Angaben gemacht,
unrichtige Rechnungen eingereicht oder in sonstiger Weise den Projektvorgaben im
Zuwendungsbescheid zuwider gehandelt hat. Eine bereits ausgezahlte Forderung kann zuzuglich
Zinsen zurickgefordert werden. Sollte es im Rahmen einer Prifung durch die zustandigen
Kontrollinstanzen zu einer Rickforderung hinsichtlich der dem Zuwendungsbescheid
zugrundeliegenden  Vorgaben  kommen, haftet der Zuwendungsempfanger dem
Zuwendungsgeber auf Rlckzahlung der Foérderung zuziglich der von der Kontrollinstanz
festgesetzten Zinsen.

Der/Die Zuwendungsempfanger(in) hat im Rahmen der Finanzkontrolle durch das Bayerische
Staatsministerium fur Wirtschaft, Infrastruktur, Verkehr und Technologie, die Europaische
Kommission, den Europaischen Rechnungshof sowie den Bayerischen Obersten Rechnungshof
mitzuwirken und im Rahmen der Begleitung und Evaluierung der EU-Strukturfondsforderung die
erforderlichen Auskiinfte zu erteilen. Im Rahmen von derartigen Prifungen aufgedeckte



Unregelmafigkeiten kénnen zu Rickforderungen beim Zuwendungsempfanger fihren. Dies gilt
auch fur UnregelmaRigkeiten, die nach Abschluss der Verwendungsnachweisprifung im Rahmen
von vorgeschriebenen Kontrollen aufgedeckt werden.

Der/Die Zuwendungsempfanger(in) wird darauf hingewiesen, dass die im Zusammenhang mit der
beantragten Zuwendung stehenden Daten auf Datentrager gespeichert werden. Mit seinem/ihrem
Antrag erklart der/die Zuwendungsempfanger(in) sich damit einverstanden, dass die Daten an die
Europaische Kommission und/oder die mit der Evaluierung beauftragten Institute weitergeben
werden kénnen.

Das Unternehmen ist verpflichtet, Nachfragen und berechtigte Auskunftswiinsche des
Zuwendungsgebers und der 6ffentlichen Prifungsstellen (Bayerischer Industrie- und
Handelskammertag, Bay. Staatsministerium fiir Wirtschaft, Infrastruktur, Verkehr und
Technologie, Regierung von Mittelfranken) zeitnah zu beantworten.

Der Zuwendungsempfanger hat im Rahmen der Finanzkontrolle durch die Europaische
Kommission, den Europaischen Rechnungshof sowie den Bayerischen Obersten Rechnungshof
mitzuwirken und im Rahmen der Begleitung und Evaluierung der EU-Strukturfondsférderung die
erforderlichen Auskiinfte zu erteilen und Daten zu ibermitteln. Bei einer etwaigen Uberpriifung
durch die Europadische Kommission bzw. den Europaischen Rechnungshof sind die
Originalbelege vorzulegen. Uber die Priifung ist der Zuwendungsgeber (IHK — Férdergesellschaft
AuRenwirtschaft Bayern mbH — IHK International) zu informieren.

Alle Angaben, zu denen der Zuwendungsempfanger aufgrund dieses Zuwendungsbescheides
verpflichtet ist, sind fiir die Gewahrung bzw. Riickforderung der Zuwendung von Bedeutung und
somit subventionserheblich im Sinne von § 264 Abs. 1 und 7 StGB. Auf die Bestimmungen des
Subventionsgesetzes vom 29.07.1976 BGBI. I, S. 2037 in Verbindung mit Art. 1 des Bayerischen
Subventionsgesetzes vom 23.12.1976 - GVBI. S. 586 - wird hingewiesen.

Eine Auszahlung der Fordermittel kann nur aufgrund tatsachlich getatigter Ausgaben erfolgen.

Die Foérderung erfolgt im Rahmen der zur Verfigung stehenden Haushaltsmittel. Ein
Rechtsanspruch auf die Forderung sowie auf die Projektteilnahme besteht nicht.

Es gelten die Allgemeinen Nebenbestimmungen fir Zuwendungen von Projektférderungen
(ANBest-P) soweit nichts anders bestimmt ist.

Fir ndhere Informationen wenden Sie sich bitte an lhre IHK oder Handwerkskammer. lhre
Ansprechpartner finden Sie im Internet unter www.auwi-bayern.de

Stand: Marz 2011
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